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Nariirlich waren bei einem Messe-
rundgang auch so manche Neuheiten
zu entdecken. Sofern diese niche schon
im JO'[-Messeheft prisentiert wurden,
werden wir iiber die Neuheiten in den

nichsten Ausgaben berichren.

Klares Themenprofil bewdhrt sich
[

Das Themenspekerum blieb unver-
dndert begrenze auf die Nasslackierung
und Pulverbeschichtung, einschliel-
lich der wichtigen peripheren The-
men, wic zum Beispiel Vorbehandlung
sowic Mess- und Priiftechnik. Das cin-
deutig auf die Zielgruppe In-house-
Lackicrer und Lackierbetricbe bezie-
hungsweise Aufrragzeber fiir Lackier-
arbeiten ausgerichtete Messekonzepr
gewithrleister griliumigliches Interesse
der Fachbesucher an den Priisentatio-
nen und ist optimale Vorausserzung fiir
gute Kontakte und Gespriche. Nur
daran und an den Nuachmessege-
spriichen messen dic Aussteller den
Erfolg ihrer Teilnahme. Dagegen spicle
die Imagepflege in Sinsheim kaum
cine Rolle.

I'TW war jahrelang in Deurschland
nicht mehr auf einer Oberflichentech-
nik-Messe vertreten und zeigre sich
von der Paint'Tech begeistert: . Fiir alle
Abteilungen war die ‘Teilnahme an der
Paint'Tech ein voller Erfolg®, freut sich
Raymond Rarchford, Marketing Mana-
ger Industrie, I'I'W Oberflichentech-
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Bild oben: Nur wenige Lack- und Pulverlack-
hersteller waren in Sinsheim prasent. Die
konnten sich allerdings iber grofBes Inferes-
se der Besucher freven.

Bild rechts: Hoher Ausstof3 bei geringem
Luftverbrauch: Am Prinzip des Alphorns
demonstrierte Ramseier Technologies ein-
drucksvoll die Wirkung der digitalen Dicht-
siromférderung.

Bild unten: Wagner war mit den Themen
Nasslack- und Pulverlackapplikation erst-
mals auf der Painflech prasent.
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Bild oben links: Innovative Steue-
rungskonzepte fir die Pulverbe-
schichtung bildefen einen Ausstel-
lungsschwerpunkt am Stand von
MS Oberfldchentechnik.

Bild oben rechts: Blickfang auf dem
Stand von Nordson: Eine Pulverka-
bine in runder Bauweise. Die Kabi-
ne wurde in den USA gebaut und
soll vor dem Verkaufsstart in Euro-
pa erst einmal auf Herz und Nieren
gepriift werden.

Bild unten: Hohes Besucherinteres-
se an dem leistungsangebot, das
die Firmen Binks, DeVilbiss, Rans-
burg und Gema unter dem gemein-
samen ITW-Dach prdsentierten

nik in Dietzenbach. ,Wir haben hier
unsere Plattform gefunden.®

Fiir die Lack- und Pulverlackher-
steller gile das (noch) nicht. Die aus
Sicht der Besucher wiinschenswerte
breite Bereiligung von Lack- und Pul-
verlackherstellern  ist  bislang nicht
gelungen. Die wenigen — achr an der
Zahl — vertretenen Lack- und Pulver-
lackhersteller  zeigten  sich  jedoch
hiichst zufrieden.

Das gesamtwirtschaftliche Umfeld
hat sich gerade im Herbst dieses Jahres
deutlich eingetriibt. Es verwundert
daher kaum, dass auch dic auf der

Jihrigen

PaintTech vertretenen Hersteller ihre
Absatzsituation etwas zuriickhaltender
beurteilen als noch vor einem Jahr. Auf
die Stimmung wihrend der Messe ist
dies nichr durchgeschlagen. Besucher
und Aussteller registrierten gleicher-
maben ein angenehmes, duBerst kom-
munikarives und bisweilen sogar fami-
lidires Klima wiihrend der vier Messera-
ge. Selbst Kommunikationsbarrieren
zwischen so manchen Werttbewerbern
begannen in den spiiten Nachmittags-
stunden zu briickeln.

Und die ndachste PaintTech?
[ ———]

Obgleich von Ausstellerseite mehr-
mals der Wunsch nach cinem zwei-
Rhythmus gedubere wurde,
hiilt Schall erst einmal an dem Jahres-
turnus fest. Nach wie vor befiirworter
das Gros der Besucher den cinjihrigen
Messerhythmus, so die Argumentation
von Schall. Ein eventueller Veransral-
tungszyklus im Wechsel mit der Ober-
flichenmesse in Hannover diirfte mit-
telfristig die richtige Losung sein.
Lingst fest steht der “lermin fiir die 3.
Paint'Tech, die vom 22. bis 25. Okrtober
2002 staccfinden wird. (Ke)
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